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Detta Agentavtal (“Avtalet”) har ingatts mellan

(1)

(2)

[Huvudmannen], org.nr [**] ("Huvudmannen”), [Adress], [Postnr & postort],
och

[Agenten], org.nr [**] ("Agenten"), [Adress], [Postnr & postort],

Huvudmannen och Agenten &r nedan var for sig bendmnda "Part" samt gemensamt "Parterna’.

1.1

1.2

1.3

1.4

1.5

1.6

2.1

2.2

2.3

DEFINITIONER
"Distriktet” avser det geografiska omrade som specificerats i punkt 5.1.

"Huvudmannens Produkter” avser de husmodeller, sidobyggnader (t.ex. garage etc.)
samt tillhérande material som Huvudmannen vid var tid utvecklar och marknadsfoér for
den svenska byggmarknaden.

"Immateriella Rattigheter” avser upphovsratt, firma-, markes-, affars-, foretags- och
domannamn, know-how, uppfinningar och processer, Konfidentiell Information,
varumarken, design, patent (vare sig registrerade, oregistrerade eller ansodkta for) och all
annan &ganderattslicens eller personlig rattighet, uppkommen genom intellektuell
aktivitet i verksamheten, industriella, vetenskapliga eller artistiska omraden knutna till
Huvudmannens produkter, Huvudmannen eller Huvudmannens verksamhet under hela
sadana rattigheters varaktighet och eventuella férldngning darav.

"Konfidentiell Information” avser affarshemligheter och finansiell, bokférings-,
marknadsforings- och teknisk information, kund- och leverantorsregister (inklusive alla
presumtiva eller féreslagna kund- och leverantérsregister eller annan kund- och
leverantorsinformation), Immateriella Rattigheter, idéer, koncept, resultat fran
experiment och tester, teknologi, arbetsrutiner, processer, affirsmetoder, kunskap och
annan information och all annan information av hemlig eller konfidentiell natur hanforlig
till Huvudmannen, dess affarer eller Huvudmannens produkter, uppréattad eller utvecklad
av eller tillhérande Huvudmannen, eller anvdnd eller avsedd att anvandas i
Huvudmannens affarer forutom sadan information som &ar allmant kdnd pa annat satt an
genom ett brott mot tystnadsplikten gentemot Huvudmannen.

"Kund/er” avser privatkunder som koper eller ar intresserade av att kopa Huvudmannens
Produkter for leverans inom Distriktet.

“Leverantorer” avser de leverantorer av material till Huvudmannens Produkter som
Huvudmannen vid var tid samarbetar med for leveranser inom Distriktet.

UPPLATELSE

Huvudmannen upplater harigenom till Agenten den [exklusiva/icke-exklusiva] ratten att
sasom saljare marknadsféra, varva Kunder till och ta wupp bestédllningar av
Huvudmannens Produkter och, efter godkdnnande frAn Huvudmannen, forhandla och
uppratta kopeavtal for forsdljning av Huvudmannens Produkter inom Distriktet pa
uppdrag av Huvudmannen.

[Alternativt: Huvudmannen uppldter hdrigenom till Agenten den [exklusiva/icke-exklusiva]
rdtten att for Huvudmannens rdkning sjdlvstdndigt verka for férsdljning av Huvudmannens
Produkter genom att ta upp anbud till Huvudmannen. Agenten ingdr inte sjdlv ndgot avtal
utan férmedlar kontakten mellan Huvudmannen och Kund.]

Samtliga saljaktiviteter rérande Huvudmannens Produkter som vidtas av Agenten ska ske
i enlighet med for var tid gillande kommersiella och tekniska instruktioner och ramar
féreskrivna av Huvudmannen.



2.4

3.1

3.2

3.3

3.4

5.1

5.2

5.3

6.1

6.2

6.3

Huvudmannen har en ensidig ratt att utesluta eller férandra nagon av Huvudmannens
Produkter som omfattas av Avtalet. Agenten har ingen ratt till ersattning for det fall
Huvudmannen vidtar sadan atgérd.

AGENTENS BEHORIGHET

Agenten har en rattighet och en skyldighet att presentera sig sjalv sadsom séljare for
Huvudmannen. Uppdragsforhallandet ger inte Agenten nagon som helst ratt att inga avtal
eller andra 6verenskommelser med bindande verkan féor Huvudmannen (sdsom att
erbjuda Kund andra avtalsvillkor) eller i annat fall Adra Huvudmannen skyldigheter eller
ansvar, direkt eller indirekt, eller pa annat séatt forpliktiga Huvudmannen utan
Huvudmannens skriftliga godkdnnande.

Agenten har ingen ratt att motta eller uppbara betalning fran Kund. Samtliga fakturor
ska stéllas ut av Huvudmannen. Agenten far inte utan sarskilt skriftligt bemyndigande
fran Huvudmannen, efter att avtal med Kund ingatts, medge anstdnd med betalningen
eller nedsattning av priset eller géra annan andring i avtalet mellan Huvudmannen och
Kund.

Agenten far ej heller motta sarskild bonus eller annan ersattning direkt fran
Huvudmannens Leverantorer, entreprendrer eller 6vriga samarbetspartners.

Det ar inte tillatet féor Agenten att anlita underagenter utan att férst inhamta
Huvudmannens skriftliga godkdnnande. Foér det fall Agenten anlitar underagent aligger
det Agenten att tillse att underagenten agerar i enlighet med detta Avtal. Agenten ansvarar
utan begransningar mot Huvudmannen for arbete utfért av en kontrakterad underagent.
Agenten ska informera Huvudmannen om underagentens samtliga aktiviteter.

FORSALJNING UTANFOR DISTRIKTET

Agenten atar sig att inte frdmja férsédljning, féorhandla férsaljning eller marknadsfora
Huvudmannens Produkter utanfér Distriktet. Samtliga forfragningar frAn kunder som
befinner sig utanfér Distriktet ska genast féormedlas till Huvudmannen. Nagon ersattning
for detta utgar inte till Agenten om inte Parterna skriftligen 6verenskommit annat.

DISTRIKT OCH STATIONERINGSORT

Agenten ager ratt att utoéva sitt uppdrag enligt detta Avtal inom foljande kommuner: [¥**]
Agenten [dger inte/ dger] ensamritt inom Distriktet.

Agentens stationeringsort ar: Ort inom distriktet [***]

AGENTENS ORGANISATION

Agenten ska tillse att Agentens organisation &r tillrdcklig for att uppfylla Agentens
forpliktelser enligt Avtalet och att anstalld personal har den kompetens som kravs for
uppdragets utférande. Agenten ska teckna och vidmakthalla ansvarsférsédkringar och
forsékringar for rorelsen och dess bedrivande.

Agenten svarar for samtliga egna kostnader for organisationen, sasom t.ex. kostnader for
personal, kontor, teknisk utrustning, resor, telefon, porto och skatter. Teknisk utrustning
ska halla den standard som Huvudmannen meddelar och Agenten ska arbeta i de system
Huvudmannen anvisar. Huvudmannen kan komma att stédlla krav pa integration i
gemensamma tekniska system vilket kommer att ske i samrad med Agenten. Kan inte
Agenten pavisa avsevarda negativa aspekter ska Agenten pa egen bekostnad arbeta fér en
sadan 16sning.

Agenten ska samrada med Huvudmannen vid férdndringar inom Agentens organisation,

sasom utbyte eller nyanstillning av personer i fér Avtalet och organisationen
betydelsefulla positioner. Agenten ska i god tid dven underrdtta Huvudmannen om
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7.1

7.2

7.3

7.4

7.5

7.6

8.1

8.2

8.3

8.4

planerad semester och annan ledighet samt om 6ppethallande. Agenten ansvarar for sin
egen personal.

MARKNADSFORING

Parterna ska infér varje nytt kalenderdr, dock senast den [***], uppratta en
marknadsféringsplan med tillhérande budget som ska gélla fér marknadsféringen av
Huvudmannens Produkter inom Distriktet wunder det aktuella kalenderaret
("Marknadsforingsplanen”). Huvudmannen atar sig att sta de marknadsféringskostnader
som 6verenskommits i Marknadsféringsplanen.

Agenten ansvarar for att vidta relevant marknadsféring, marknadsaktiviteter och andra
forsaljningsaktiviteter f6r Huvudmannens Produkter inom Distriktet i enlighet med
Marknadsféringsplanen. All marknadsféring som genomférs av Agenten ska vara foérenlig
med tillampliga lagar och féreskrifter.

Huvudmannen ansvarar fé6r sadan marknadsféring som riktar sig till ett storre omrade an
Distriktet. Oavsett om marknadsféringsmaterial riktar sig specifikt till Distriktet eller inte
ska Agenten i rimlig omfattning och utan sarskild erséttning bistd Huvudmannen i
utformningen och framtagandet av marknadsféringsmaterial.

Agenten ansvarar tillsammans med Huvudmannen fér annonsering av Huvudmannens
Produkter inom Distriktet. Annonseringskostnad ska rymmas inom budgeten i
Marknadsféringsplanen. Annonsering utéver vad som framgar av Marknadsféringsplanen
ska godkannas av Huvudmannen fére bestillning av.annonsplats.

All marknadsféring och annonsering ska f6lja de riktlinjer eller instruktioner som
Huvudmannen vid var tid lamnar. Agenten ska i férvdg inhdmta Huvudmannens
samtycke vid all marknadsféring med undantag for vid sadan marknadsféring dar av
Huvudmannen redan godkant marknadsféringsmaterial anvands.

Agenten ska senast inom tio dagar efter utgdngen av varje kvartal tillhandahéalla
Huvudmannen en skriftlig rapport i enlighet med de instruktioner som Huvudmannen
fran tid till annan lamnar till Agenten.

VARUMARKEN OCH IMMATERIELLA RATTIGHETER

Agenten ska efter Huvudmannens godkidnnande och givna instruktioner anvanda
Huvudmannens varumidrken och produktbendmningar, vid marknadsféringen av
Huvudmannens Produkter under detta Avtals giltighetstid. All anvindning ska ske i
enlighet med Huvudmannens vid var tid gallande varumirkesmanual och sadana
instruktioner Huvudmannen fran tid till annan ldmnar. Agenten atar sig dven att inte
anvanda domén, hemsida eller e-postadress i strid med ndmnda varuméarkesmanual.
Agenten férvarvar genom detta Avtal ingen ratt till Huvudmannens varumérken och
nyttjanderatten till varumarkena ar begransad till vad som foéreskrivs i detta Avtal.

Agenten ska inte anvidnda annat varumaérke tillsammans med Huvudmannens
varumarken utan Huvudmannens skriftliga samtycken. Agenten far vid sin formedling av
férsaljningen av Huvudmannens Produkter inte anvdnda andra varumaérken, firmanamn,
varukdnnetecken eller nadringskdnnetecknen, som kan vara forvaxlingsbara med
Huvudmannens varuméarken.

Agenten ska, varken under avtalstiden eller darefter vidta nagra atgarder for att anvianda
(inklusive som del av foretagsnamn) eller ansdka om registrering for nagot av
Huvudmannens varumarken eller nagot marke eller namn som &r likt varumérkena pa
ett vilseledande satt.

Agenten ska utan drdjsmal informera Huvudmannen om intrang eller misstéankt intrang
i Huvudmannens Immateriella Rattigheter. Huvudmannen har dock ingen skyldighet att
férsvara sina rattigheter. Valjer Huvudmannen att forsvara dem ska Agenten bista
Huvudmannen i den omfattning som Huvudmannen bedémer &r nédvandigt.

5



8.5

8.6

9.1

9.2

9.3

9.4

9.5

10

10.1

10.2

Agenten bekraftar harmed att Huvudmannen exklusivt dger och ar berattigad till nyttan
av de Immateriella Rattigheter som anvands pa, i forhallande till eller i anslutning till
Huvudmannens verksamhet och Huvudmannens Produkter enligt detta Avtal och att all
goodwill sammanhéangande dértill &r och ska fortsatta vara Huvudmannens egendom.

Huvudmannen har exklusiv dganderatt till och ar berattigad till nyttan av alla de
Immateriella Rattigheter vilka utvecklas av Agenten vid fullgérandet av detta Avtal.
Agenten Overlater harmed alla framtida rattigheter och samtycker, for det fall sddana
rattigheter inte 6verlats automatiskt, till att pA Huvudmannens begaran 6verlata sadana
Immateriella Rattigheter utvecklade av Agenten vid fullgérandet av detta Avtal. Denna
bestdmmelse ska fortsatta vara géllande ocksa efter detta Avtals upphérande oberoende
av orsak till upphérandet.

KONKURRENS OCH TYSTNADSPLIKT

Agenten far under detta Avtals 16ptid, varken direkt eller indirekt, utan skriftligt
godkdnnande fran Huvudmannen, inom Distriktet tillhandahalla tjanster eller produkter
inom byggnadssektorn, agera som saljare, agent, byggentreprendr, importér eller
distributér, eller annars delta i férsdljning av produkter som direkt konkurrerar med
Huvudmannens Produkter. Delaktighet i verksamheter som inte konkurrerar med
Huvudmannens skall skriftligen godkdnnas av Huvudmannen.

Parterna forbinder sig att inte utan andra Partens skriftliga medgivande sjalva eller genom
annan yppa vad Parterna till f6ljd av detta Avtal eller annars erfarit om varandras
angeldgenheter under avtalstiden. Harvid undantas sedvanlig saljinformation avsedd for
distribution i enlighet med Avtalet eller Huvudmannens anvisningar. Det aligger Agenten
att snarast informera narstaende och personal om denna bestdmmelse.

Agenten ar skyldig att hemlighalla all Konfidentiell Information och inte direkt eller
indirekt avsldja ndgon Konfidentiell Information till annan person, firma eller bolag.
Agenten far inte heller anvanda eller féorsé6ka anvanda Konfidentiell Information pa satt
som kommer eller kan orsaka eller berdknas orsaka, skada eller férlust fé6r Huvudmannen
eller Huvudmannens Kunder, Leverantorer eller entreprendrer, och inte kopiera, 6verfora,
kvarhalla eller ta bort ndgon Konfidentiell Information eller forsoka astadkomma detta.
Agenten maste gora sitt yttersta fér att forhindra avslgjande av Konfidentiell Information
till tredje man férutom da sadant avsldjande godkints av Huvudmannen eller vid
utféorandet av sina ataganden i enlighet med detta Avtal eller annars da skyldighet
féreligger enligt lag.

Agenten ska ocksa tillse att anstéllda, underagent, eller annan uppdragstagare hos
Agenten foljer ovanstaende sekretessataganden.

[For varje brott mot konkurrensférbudet i punkt 9.1 eller mot sekretessdtagandet i punkt 9.3
ska Agenten erldgga [***] kronor i vite.]

AGENTENS ATAGANDEN

Agenten ska vid uppdragets fullgérande pa basta satt tillvarata Huvudmannens intressen
inom Distriktet. Agenten ska handla lojalt och redligt mot Huvudmannen och far inte i
nagot avseende handla i strid med Huvudmannens intressen. Agenten ska f6lja de
instruktioner som Huvudmannen fradn tid till annan ladmnar samt utféra de
arbetsuppgifter som sarskilt specificerats i Bilaga 1.

Det aligger Agenten sarskilt att

a) goOra anstrdngningar for att inhdmta anbud till avtal med Huvudmannen och
darigenom verka for férsaljning av Huvudmannens Produkter inom Distriktet enligt
detta Avtal,

b) utan droéjsmal underratta Huvudmannen om anbud som har upptagits och om andra
omstandigheter av betydelse for uppdraget som Agenten kénner till. Agenten far inte,
utan sarskilt medgivande frdn behorig personal hos Huvudmannen, presentera
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10.3

10.4

10.5

10.6

10.7

10.8

11

12

12.1

12.2

férsaljningsvillkor som avviker fran av Huvudmannen meddelade instruktioner, samt
att

c) f6lja Huvudmannens anvisningar. Agenten ska lé6pande ta del av den information och
de upplysningar som Huvudmannen férmedlar samt efterleva direktiv fran
Huvudmannen. I detta ingar bl.a. att folja de rutiner som géller och genom hela
férsaljnings- och leveransprocessen uppratthalla en god serviceniva gentemot Kund.

Agenten atar sig att alltid behandla Kunder, och i 6vrigt att utéva sin verksamhet, med
malsattningen att bibehalla och 6ka goodwillen, intresset och ryktet for Huvudmannens
Produkter, Huvudmannen och Huvudmannens varumérken.

Agenten ska snarast informera Huvudmannen om varje omstédndighet som kan antas vara
av betydelse for Huvudmannen, daribland misstanke om intrang i Huvudmannens
Immateriella Réattigheter eller otillbérlig marknadsféring eller illojal konkurrens mot
Huvudmannen.

Agenten atar sig att utan ratt till provision eller annan ersattning samarbeta med
Huvudmannens séljare verksamma utanfér Distriktet i den omfattning ett sadant
samarbete ar agnat till och behévs fér att maximera forsédljningen av Huvudmannens
Produkter i Sverige.

Agenten atar sig att samrada med Huvudmannen foér det fall Agenten avser utéka sin
verksamhet med andra verksamhetsomraden eller bisysslor utover sitt uppdrag enligt
detta Avtal. Innan Agenten paboérjar uppdrag fé6r annan part &n Huvudmannen ska
Huvudmannens skriftliga samtycken inhamtas. Oberoende av att sadant samtycke
erhélls fran Huvudmannen sa ska nytt uppdrag inte paverka Agentens fullgérande av sitt
uppdrag enligt detta Avtal.

Agenten atar sig att enbart erbjuda Huvudmannens Produkter till férsaljning enligt de for
var tid géllande villkor och priser som faststallts av Huvudmannen. Huvudmannen kan
nér som helst &ndra dessa villkor och priser och ska i sddant fall utan dréjsmal informera
Agenten om sadana foradndringar. Vid kontakt med Kunder ska Agenten informera om
villkor och priser i sa tidigt skede som méjligt.

Agenten atar sig darutéver att f6lja de ataganden som sarskilt specificeras i Bilaga 1.
REKLAMATIONER FRAN KUND

Agenten [ska/far] ta emot reklamationer frdin Kund vilka omgdende skriftligen ska
vidarebefordras till Huvudmannen. Agenten ska skyndsamt bidra till att reklamationer
och garantidarenden redsut och atgérdas i syfte att fA en positiv kund/ambassador for
Huvudmannen och dess varuméarken. Agenten ska i varje enskilt fall vidta de atgarder
som av Huvudmannen anses nédvandiga efter 6verldggning med Agenten. Agenten ager
inte traffa nagra 6verenskommelser med Kund i anledning av reklamationer utan samrad
med Huvudmannen.

Om Agenten traffar en 6verenskommelse géllande en reklamation, som Huvudmannen

inte godkant och som Huvudmannen inte heller i efterhand godkanner, ska Agenten avsta

fran eventuella kostnader med anledning av éverenskommelsen.

HUVUDMANNENS ATAGANDEN

Huvudmannen ska handla lojalt och redligt mot Agenten.

Det aligger Huvudmannen sérskilt att:

a) lamna Agenten prover, beskrivningar, prislistor och annat nédvandigt material
betraffande Huvudmannens Produkter och tillhérande material samt 6évriga varor som

omfattas av uppdraget enligt Avtalet,

b) lamna Agenten de upplysningar som kravs fér uppdragets fullgérande, och
7



12.3

12.4

13

13.1

13.2

13.3

13.4

13.5

13.6

13.7

14

14.1

c¢) utan oskaligt uppehall meddela Agenten att Huvudmannen har antagit eller avslagit
ett anbud som Agenten tillstdllt Huvudmannen eller att ett avtal som Agenten
férmedlat inte har fullgjorts.

Vidare aligger det Huvudmannen att:

a) informera Agenten om Huvudmannens forsédljningsstrategier,
b) ansvara for rikstdckande kampanjer,

c) halla saljkonferens/kvartalsmote for Huvudmannens séljare,

d) vara Agenten behjalplig med planering av marknadsféring och utformning av
annonser,

e) arrangera vidareutbildningar fér Agenten (kostnaden f6r sadan utbildning ska
férdelas mellan Parterna enligt fran tid till annan gjord éverenskommelse),

f) att tillsammans med Agenten arligen utvardera och planera Agentens aktiviteter, samt

g) att informera Agenten om annan saljare eller annan uppdragstagare kontrakteras for
marknadsféring och férsaljning av Huvudmannens Produkter inom Distriktet.

Huvudmannen ska utan oskéligt uppehall underratta Agenten, om Huvudmannen
férutser att verksamhetens omfattning kommer att bli vasentligt mindre 4n vad Agenten
skaligen kunnat vanta sig.

RATTEN TILL PROVISION

For sitt uppdrag med upptagande av anbud ar Agenten beréattigad till provision pa av
Huvudmannen under avtalstiden ingangna avtal om f6rséljning av Huvudmannens
Produkter med Kunder inom Distriktet som kommit till stdnd genom Agentens
medverkan. Agenten har dock inte ratt till provision pa férsaljning till personal i tjanst
hos Agenten om inte annat skriftligen éverenskommits i férvag.

Provision berdknas i enlighet med Bilaga 2.

Ratten till provision férutsatter att det provisionsberattigande avtalet fullgérs av Kund.
Om avtalet inte fullgdérs av Kund utgar inte ndgon provision, om inte underlatelsen beror
pa Huvudmannen.

Provisionen avser att ersédtta Agenten for allt arbete och tdcka Agentens samtliga
kostnader i verksamheten. Annan ratt till ersattning, som inte framgar av detta Avtal,
foreligger inte.

I Bilaga 2 angivna provisionssatser ar att anse som maximal provision savida inget annat
anges i detta Avtal. Agenten har ratt och mojlighet att rabattera sin provision for att fa till
stand en foérsaljning.

Provision enligt procentsatserna i Bilaga 2 ska utgd pa nettoforsaljningspriset, dvs. det
fakturerade och betalade beloppet med avdrag for kostnader sasom transportkostnader,
forsékringskostnader, rabatter, férpackning, tullar, mervardesskatt och andra avgifter.
Alla utgifter och kostnader som Agenten adrar sig vid uppfyllandet av sina ataganden
enligt detta Avtal ska anses inga i de provisionsutbetalningar som gors enligt detta avsnitt
13.

BORTFALL AV PROVISION

Agentens ratt till provision férutsatter att Kunden fullf6ljt sitt avtal med Huvudmannen.
Agentens ratt till provision bortfaller om det visas att avtalet mellan Huvudmannen och
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14.2

14.3

14.4

14.5

14.6

14.7

15

15.1

15.2

15.3

15.4

15.5

16

16.1

16.2

Kunden inte har fullfoljts och att detta inte beror pA Huvudmannen eller nagot forhallande
pa Huvudmannens sida.

I den man Kunden inte erlagger full betalning till Huvudmannen har Agenten endast ratt
till provision i proportion till vad som faktiskt betalats av Kunden.

Om Kunden har underlatit att fullfélja avtalet pa grund av att Huvudmannen utan
Agentens samtycke har beviljat kunden anstand med att gora det eller kommit 6verens
med kunden om atergang av avtalet, paverkar detta inte Agentens ratt till provision.

For det fall Agentens ratt till provision bortfaller helt eller delvis och Huvudmannen redan
utbetalat provision ska Agenten utan drojsmal betala tillbaka det som betalats fé6r mycket.

Om Huvudmannen till Agenten har utbetalat féorskott pA kommande provisioner innan
bekraftelse pa leveransorder lamnats, ska sadant forskott aterbetalas till Huvudmannen
for det fall att Kunden inte lagger ndgon leveransorder inom [x mdnader/ ange tidsperiod].

Avbestéaller Kunden innan [férsta/ leverans och Huvudmannen valjer att ta betalt av
Kunden f6r nedlagd tid kan Agenten ha ratt till viss provision. Ersattningen bestams fran
tid till annan.

Har Agenten helt eller delvis férlorat sin ratt till provision pa ett avtal, ska uppgift om
detta lamnas i den provisionsnota som avser det kvartal d& ratten till provisionen bortfoll.
I provisionsnotan ska dérvid anges skélet till att ratten till provisionen bortfallit.

PROVISIONENS UTBETALNING

Provisionen ar intjdnad och utbetalas [[i férhdllande till av Huvudmannen utférd leverans
till Kund] alt. [i férhdllande till att Kunden erldgger betalning enligt det
provisionsberdittigande avtalet]].

[Huvudmannen ska i samband med att faktura skickas till Kund 6versénda kopia till
Agenten. Agenten ska ddrefter tillstélla Huvudmannen faktura avseende provision.]

Huvudmannen ska senast en manad efter utgangen av varje kvartal ge Agenten en
provisionsnota med uppgift om den provision som &r intjinad under kvartalet.
Provisionsnotan skall innehélla alla uppgifter av betydelse fér berdkningen av provisionen.

Provisionen ska betalas inom en manad efter utgangen av det kvartal da provisionen ar
intjanad.

Betalning av provisionen ska goras till Agentens kontonummer vilket fran tid till annan
skriftligen meddelas Huvudmannen.

EFTERPROVISION

Agenten ska i samband med att Avtalet upphor uppréatta en foérteckning éver de
kundkontakter av betydelse som Agenten tagit under uppdragstiden, men som annu
inte lett till avtal.

Agenten har ratt till efterprovision pa avtal som Agenten medverkat till och som leder till
leverans och betalning fran Kund, men som ingatts efter det att uppdraget har upphort:

a) om avtalet ingatts under sadana omsténdigheter som framgar av avsnitt 13 och 14
och Agenten och Huvudmannen har tagit emot Kundens anbud under uppdragstiden,
eller

b) om avtalet har kommit till stand huvudsakligen genom Agentens medverkan under
uppdragstiden och det har ingatts inom skélig tid efter det att uppdraget har upphort.
Skalig tid enligt denna bestdmmelse ar inom [x mdnader] fran uppdragets
upphoérande, om inte omsténdigheterna uppenbarligen féranleder annat.
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16.3

17

17.1

17.2

17.3

17.4

18

18.1

18.2

18.3

19

19.1

19.2

Efterprovision ska berdknas i forhallande till uppdragets omfattning och anses intjanad i
olika steg i enlighet med vid var tid géllande Bilaga 3.

FORSALJNINGS- OCH LEVERANSPROGNOS OCH ARLIGT MINSTA
FORSALJNINGSATAGANDE

Agenten ska senast den [***] varje ar féorse Huvudmannen med en prognos &éver den
férsaljnings- och leveransvolym som Agenten uppskattar f6r kommande kalenderar.

Parterna ska senast den [***] varje ar 6verenskomma om ett arligt minsta férsaljnings-
och leveransatagande féor kommande kalenderar ("Arligt Minsta Forsédljningsatagande”).

Arligt Minsta Forsaljningsatagande for det forsta aret av detta Avtals giltighet framgar av
Bilaga 4. [Parterna dr 6verens om att Arligt Minsta Férsdljningsdtagande enligt Bilaga 4
ska reduceras proportionerligt i férhdllande till nér under dret som detta Avtal tréder i kraft.]

[Uppndr Agenten inte Arligt Minsta Férsdljningsdtagande har Huvudmannen méjlighet att
enligt punkt 19.3 sdga upp Avtalet till omedelbart upphérande.]

AVTALSTID OCH UPPSAGNING

Avtalet trader i kraft vid detta Avtals undertecknande [alt: den ***] och géller tillsvidare.
Uppsédgningstiden ar en manad under den forsta tolvmanadersperioden av avtalstiden.
Uppségningstiden forlangs sedan med ytterligare en manad f6r varje ny paborjad

tolvmanadersperiod av avtalstiden till dess att uppségningstiden uppgar till sex manader.

Uppsagningen ska vara skriftlig och tillstallas behorig stallféretradare eller av denne
anvisad mottagare.

FORTIDA UPPSAGNING

Endera Parten har ratt att skriftligen saga upp detta Avtal till omedelbart upphérande om

a) den andra Parten underlatit att fullgoéra sina forpliktelser enligt detta Avtal eller lagen
(1991:351) om handelsagentur och avtalsbrottet ar av vasentlig betydelse foér Part,
forutsatt att den andra Parten inte vidtagit rattelse senast 30 dagar efter skriftlig
anmodan hérom; eller

b) det annars finns viktig grund for att frantrada Avtalet i fortid.

Huvudmannen &ager vidare ratt att sdga upp detta Avtal till omedelbart upphérande om

a) Ledningen eller dgandeférhallandena hos Agenten férandras, om Agenten gor sig av
med en betydande del av sin verksambhet eller sina tillgdngar eller om Agenten vidtar
atgarder som allvarligt kan paverka forsaljningen av Huvudmannens Produkter inom
Distriktet,

b) Agenten bryter mot konkurrensférbudet i avsnitt 9 ovan,

c) Agenten till f6ljd av sjukdom eller av annat skal varit férhindrad att uppfylla sina
skyldigheter enligt Avtalet under en sammanhéngande period om 90 dagar,

d) Agenten har upptratt i strid med TMF:s vid var tid gillande etiska regler, code of
conduct eller andra fran tid till annan framtagna policys,

e) Agenten stdllt in sina betalningar, begérts i konkurs, inlett ackordsférhandlingar, ar

foremal for foretagsrekonstruktion eller utméatning, blivit forordnad god man eller
annars kan antas ha kommit p& obestand.
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19.3

19.4

20

20.1

20.2

20.3

20.4

20.5

21

21.1

[For det fall Huvudmannen efter utvdrdering kommer fram till att Agenten inte har uppfylit
sitt Arliga Minsta Férsdljningsdtagande enligt avsnitt 17 har Huvudmannen rdtt att sdga
upp Avtalet till omedelbart upphérande.]

Part som vill sdga upp Avtalet till omedelbart upphoérande ska gora detta utan oskaligt
uppehall efter det att Parten fick eller borde ha fatt kdinnedom om den omstandighet som
denne aberopar. Uppségningen ska vara skriftlig.

Kommentar: Agenten ar inte bunden av strangare avtalsvillkor &n vad som anges i lag (motsvarande punkt
19.1). Vad som anges i punkt 19.2 ar en exemplifiering av avtalsbrott eller vad som annars kan anses som
viktig grund fér uppsédgning. Havningsratten ar 6msesidig.

AVGANGSVEDERLAG
Nar Avtalet upphor har Agenten ratt till skaligt avgangsvederlag, om och i den man:

a) Agenten har tillfért Huvudmannen nya kunder eller vasentligt 6kat handeln med den
befintliga kundkretsen och Huvudmannen kommer ha vasentlig foérdel av
férandringen, och

b) avgangsvederlag ar skaligt med hénsyn till samtliga omstandigheter, séarskilt
Agentens forlust av provision av avtal med de i forsta punkten angivna kunderna.

Om forutsattningarna i a) och b) inte ar uppfyllda utgar inte avgangsvederlag. Parterna ar
medvetna om att merparten av Huvudmannens Produkter utmarks bl.a. av att varje
enskilt objekt har férhallandevis hogt forsaljningspris och att aterkommande férsaljningar
till samma kund normalt inte kommer ifraga.

Avgangsvederlaget kan som hogst uppga till ett belopp motsvarande ett ars ersattning,
berdknad efter ett genomsnitt under de fem senaste aren eller den kortare tid som
uppdraget har varat.

Agenten har inte ratt till avgangsvederlag om

a) Huvudmannen s&ger upp Avtalet pa grund av att Agenten uppsatligen eller av
vardsloshet véasentligt asidosatt sina forpliktelser gentemot Huvudmannen och
asidosattandet ar av sadant slag som ger Huvudmannen ratt att sdga upp Avtalet med
omedelbar verkan enligt punkt 19.1 a, eller

b) Avtalet upphor till f6ljd av Agentens konkurs, eller
c) Agenten i samforstdind med Huvudmannen 6verlater agenturen till ndgon annan.
Om Agenten sjalv sédger upp Avtalet, har Agenten ratt till avgangsvederlag endast om

a)  uppsagningen grundas pa en omsténdighet pa Huvudmannens sida av sadant slag
som ger Agenten ratt att sdga upp Avtalet med omedelbar verkan enligt punkt 19.1,
eller

b) det pa grund av Agentens alder eller sjukdom eller liknande forhallande inte skaligen
kan kravas att Agenten fortsatter sin verksambhet.

Agenten forlorar sin ratt till avgangsvederlag om Agenten inte inom ett ar fran det att
Avtalet upphoérde meddelar Huvudmannen att Agenten kraver sadant vederlag.

FOLJDER AV AVTALETS UPPHORANDE

Vid Avtalets upphoérande upphoér endast Agentens skyldighet att marknadsféra och salja
Huvudmannens Produkter till Kunder. Om inget annat skriftligen éverenskommes med
Huvudmannen kvarstdr Agentens skyldighet att fullfélja redan ingangna avtal med
Kunder till och med att slutbesiktning skett och slutliga atgarder vidtagits. Fér sadant
arbete fortsatter detta Avtal att galla i tillampliga delar till dess uppdragen ar slutférda.
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21.3

22

22.1

22.2

22.3

22.4

22.5

22.6

Avslutar Agenten, oavsett anledning, pagaende uppdrag i fértid har Agenten endast ratt
till provision i relation till den intjdning Agenten haft enligt Bilaga 3.

Vid Avtalets upphérande har Huvudmannen réitt att, istallet fér att Agenten fullféljer sina
uppdrag enligt punkt 21.2, ta 6ver pagaende uppdrag fran Agenten foér slutférande av
Huvudmannen. Om Huvudmannen utnyttjar sin ratt till 6vertagande har Agenten endast
ratt till provision i relation till den intjdning Agenten haft enligt Bilaga 3.

Har Avtalet upphért ska Agenten, utéver vad som géller enligt punkterna 21.2 och 21.3,
till dess Huvudmannen sjalv kan bevaka sina intressen, vidta sddana atgarder som &r
nodvandiga for att skydda Huvudmannen mot férlust, om det inte darav uppkommer
betydande kostnad, olagenhet eller ekonomisk risk for Agenten. Agenten har ratt till skalig
ersattning for atgarderna.

For det fall Huvudmannen har utfardat en orderbekraftelse till Kund fére Avtalet sagts
upp aligger det Huvudmannen att fullfélja en sddan order och ersatta Agenten i enlighet
med detta Avtal férutsatt att Avtalet inte sagts upp av Huvudmannen enligt punkt 19.1
eller 19.2.

Om inget annat meddelas av Huvudmannen fortsatter Agentens tillstand att anvidnda
Huvudmannens varumarken och material att gélla fér de fortsatta uppdrag Agenten har
enligt punkt 21.2 till dess att dessa ar avslutade. Ovrig anvindning av Huvudmannens
varumarke och material ska upphéra samtidigt som Avtalet upphor, oavsett anledning.
Darefter 4ger Agenten ingen ratt att pa nagot satt anvanda Huvudmannens varumérken
och material utéver vad som angivits i denna punkt 21.7.

Da detta Avtal upphor att galla, oavsett anledning, ska Agenten genast till Huvudmannen
aterlamna allt skriftligt material och annat marknadsféringsmaterial eller annan
kommersiell eller industriell information, som Agenten besitter och som relaterar till
Huvudmannens Produkter, Huvudmannen, Kunderna, entreprenérerna eller
Leverantdrerna. Detta avser aven information, savdl muntlig som skriftlig, avseende
presumtiva eller foreslagna kunder och leverantérer eller annan kund- och
leverantorsinformation. Till ‘undvikande av missférstand utgér saddan information
Huvudmannens egendom.

SKADESTAND OCH AVRAKNINGSRATT

Underlater Part att fullgéra sina skyldigheter enligt detta Avtal eller lagen (1991:351) om
handelsagentur; &r sadan Part skyldig att ersdtta den andra Parten for sddan skada som
asamkats den andra Parten som en direkt foljd av underlatenheten.

Upphor Avtalet att galla till £6ljd av den ena Partens konkurs, har den andra Parten ratt
till ersattning fér den skada som uppkommer pa grund dérav.

Om ett avtal mellan Huvudmannen och Kund inte kommer till stadnd eller inte fullféljs av
Kunden, och det beror pa Agenten eller nadgot forhallande pa dennes sida, ska Agenten
ersatta Huvudmannens skada enligt 22.1. Ersattning till Huvudmannen ska utgd med
lagst [x kronor] i varje enskilt fall.

Drabbas Huvudmannen av kostnader eller annan ekonomisk skada till f6ljd av att
Agenten lamnat felaktiga uppgifter eller till f6ljd av annat férhallande som beror pa
Agenten, ska sddan kostnad och skada i sin helhet baras av Agenten.

Part som vill krava skadestdnd av den andra Parten ska meddela detta utan oskaligt
uppehall efter det att Parten fick eller borde ha fatt kinnedom om de omstédndigheter som
ligger till grund for kravet. Gor Parten inte det, férlorar Parten ratten till skadestand utom
i fall nar den andra Parten har handlat grovt vardslost eller i strid mot tro och heder.

Huvudmannen har ratt att innehalla betalning till Agenten avseende krav pa ersattning

fér skada eller annan fordran i anledning av Avtalet, om Huvudmannen skriftligen
redovisar skélen for detta.
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22.7

23

23.1

23.2

24

24.1

24.2

24.3

25

25.1

25.2

25.3

254

Huvudmannen har ocksa ratt att kvittningsvis avrdkna skadestandskrav och annan
fordran mot Agenten i anledning av Avtalet, mot Agentens innestdende och upparbetade
provisioner eller annan ersattning enligt Avtalet. Huvudmannen ska skriftligen underratta
Agenten om avriakning.

MEDDELANDEN

Eventuella meddelanden ska sdndas med bud, rekommenderat brev, fax eller e-post till
den adress som angivits i detta Avtal eller annars meddelats Part. Bevis pa att meddelande
levererats ska ses som bevis pa att meddelande mottagits.

Meddelandet ses som levererat;
a) med bud: vid leverans;
b) med rekommenderat brev: fem (5) dagar efter 6verlamnande f6r postbefordran;

c) med fax: vid sdndning, féorutsatt att meddelandet dessutom skickats med post
samma dag;

d) med e-post: vid mottagande, férutsatt att meddelandet dessutom skickats med post
samma dag.

Eventuell &ndring av Parts adress ska meddelas i enlighet med detta avsnitt 22.5.
FORCE MAJEURE

Part ar befriad fran pafoljd for underlatenhet att fullgéra sina forpliktelser enligt detta
Avtal, om underlatenheten har sin grund i omstadndighet av det slag som anges nedan
("Befriande Omstidndighet”) och omstédndigheten férhindrar, avsevart férsvarar eller
forsenar fullgérande déarav. Sdsom Befriande Omstédndighet ska ses arbetskonflikt eller
nagon annan orsak utanfor. Parternas kontroll sidsom brand, hart vader, militar
mobilisering, uppror, anhallan, konfiskering, kvarstad, strémavbrott och for fel eller
dréjsmal av underleverantér under samma omsténdigheter.

Part som onskar dberopa en Befriande Omstandighet enligt féregdende stycke ska utan
oskaligt drojsmal skriftligen underratta den andra Parten. Om underrattelsen inte sker
enligt féregdende mening bortfaller ratten att Aberopa sddan Befriande Omstéandighet.

Parterna ska gora vad som skéaligen kan begaras for att begransa sin skada for det fall det
féreligger en Befriande Omstandighet.

OVRIGT

Detta Avtal med bilagor utgdr hela 6verenskommelsen mellan Parterna i forhallande till
det som regleras i Avtalet. Innehallet i detta Avtal ersatter tidigare avtal och
overenskommelser, muntliga och skriftliga i anslutning hartill.

Tillagg till och &ndringar av detta Avtal ska, for att vara gallande, avfattas skriftligen och
vara undertecknade av behoriga stallféretradare for bada Parterna.

Agenten har inte ratt att helt eller delvis 6verlata eller pantsatta sina rattigheter och/eller
skyldigheter enligt detta Avtal utan Huvudmannens féregaende skriftliga godkdnnande.

Skulle nagon bestdmmelse i Avtalet eller del darav befinnas ogiltig, ska detta inte paverka
giltigheten av resterande Avtal. For det fall sddan ogiltighet uppstar ska Parterna s6ka na
en 6verenskommelse som uppfyller syftet med bestdmmelsen och som inte kan anses
ogiltig.
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26

26.1

26.2

26.3

26.4

26.5

LAGVAL OCH TVISTLOSNING
Detta Avtal ska tolkas i enlighet med svensk lag.

Tvist i anledning av detta Avtal ska, om tvisteféreméalets varde inte Overstiger
[100 000 kronor], avgéras av allman domstol.

Tvist avseende ett belopp Overstigande [100 000 kronor] ska slutligt avgbéras genom
skiljedom administrerat vid Stockholms Handelskammares Skiljedomsinstitut
("Institutet”).

Institutets Regler for Forenklat Skiljeforfarande ska gilla om inte Institutet med
beaktande av malets svarighetsgrad, tvisteféremalets varde och 6vriga omstéandigheter
bestdmmer att Reglerna fér Stockholms Handelskammares Skiljedomsinstitut ska
tillampas pa forfarandet. I sistndmnda fall ska Institutet ocksa bestdmma om
skiljendmnden ska bestad av en eller tre skiljeman.

Parterna férbinder sig, utan begransningar i tiden, att inte avsldja forekomsten av eller
innehdllet i skiljedom i anledning av detta Avtal eller information om férhandlingar,
skiljeférfarande eller medling i anledning av detsamma. Vad som féreskrivs i denna punkt
géaller inte savida annat foljer av lag, annan forfattning, myndighets bud, borsregler eller
god sed pa aktiemarknaden eller annars erfordras for doms verkstallighet.

Detta Avtal har upprattats i tva exemplar varav Parterna tagit varsitt.

[Ort] den [**] [Ort] den [**]
HUVUDMANNEN AGENTEN
[Namnfértydligande] [Namnfértydligande]
[Namnfortydligande] [Namnfortydligande]
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BILAGA 1 - AGENTENS ARBETSUPPGIFTER OCH ATAGANDEN

1. I Agentens arbetsuppgifter ingar bl.a. féljande.

[Definiera tydligt vad som ingdr i uppdraget och vilken medverkan som krdvs av Agenten i
affdrens olika faser, t.ex. de olika stegen “fran ax till impa”]
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BILAGA 2 - PROVISIONENS STORLEK M.M.

Agenten erhaller provisionsersattning enligt féljande procentsatser:

Om intjcinande ska ske i flera steg — Anvdnd Bilaga 3, men observera att intjéinande i sa fall

innebdr att provision kan férfalla till betalning vid respektive uppfyllt steg och oavsett betalning
fran kund.
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BILAGA 3 - EFTERPROVISIONENS STORLEK M.M.

[Eérslag pa olika skrivningar]

1.

I enlighet med uppdragets omfattning som det anges i Avtalet intjinas provisionen i olika
steg baserat pa uppdragets olika moment.

Alternativ 1:

Steg 1 (order)

[**] procent av provisionen ar intjdnad nar Huvudmannen har bekraftat Kundens
leveransorder.

Steg 2 (leverans)

[**] procent av provisionen ar intjdnad nar férsta leverans har skett till Kunden,

[**] procent av provisionen ar intjAnad nar andra leverans har skett till Kunden,

Steg 3 (slutreglering)

[**] procent av provisionen ar slutligen intjanad nar Kunden fullgjort avtalet gentemot
Huvudmannen (dvs. full betalning har skett).

Alternativ 2:
Steg 1 (avtalets undertecknande)

[**] procent av provisionen ar intjdnad ndr Huvudmannen och Kunden ingatt avtal om
koép av Huvudmannens Produkter.

Steg 2 (slutlig order fran Kund)
[**] procent av provisionen ar intjdnad nar Huvudmannen har bekraftat Kundens
leveransorder.

Steg 3 (leverans av byggsats och 6vriga leveranser)
[**] procent av provisionen ar intjdnad nar leverans av byggsats och 6vriga
underleveranser har skett till Kunden.

Steg 4 (slutreglering)
[**] procent av provisionen ar intjAnad nar Kunden fullgjort avtalet gentemot
Huvudmannen (dvs. full betalning har skett).

Kommentar: enligt tvingande bestdmmelseri 11 § agentlagen ar agenten inte bunden av avtalsvillkor
som.innebdar att provisionen &r intjdnad senare &n da tredje man har fullgjort avtalet eller skulle gjort
det, om Huvadmannen hade fullgjort avtalet som han borde. Agenten kan darfoér inte bli bunden av
villker som anger att provisionen &r intjanad t.ex. efter slutbesiktning eller att kunden flyttat in
(forutsatt att inte slutlig betalning ska ske vid nagot av dessa tillfallen).

2. Agenten erhaller provisionsersattning enligt féljande procentsatser:

i
ii.
iii.

Huvudmannens produkter i form av [**] antal husmodeller:[**] procent,
Huvudmannens produkter i form av [**] antal husmodeller:[**] procent,
Ovriga Huvudmannens produkter (t.ex. sidobyggnader) [**] antal: [**] procent.

Fordelningen ovan av provisionssatser i forhallande till silda Huvudmannens Produkter
géller per kalenderar.

Provisionen ska utbetalas i forhallande till av Huvudmannen utford leverans till Kund
samt efter utford slutbetalning fran Kunden till Huvudmannen enligt féljande modell:

[**] procent av provisionen betalas efter forsta leveransen frdn Huvudmannen till
17



ii.

Kunden,
[**] procent provisionen betalas nar Kunden till Huvudmannen betalat {or [forsta
och andra] leveranserna.
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BILAGA 4 - ARLIGT MINSTA FORSALJNINGSATAGANDE

19



